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Architettura “euritmica”

Il monumentale edificio è formato da una elegante parte aggettante cen-
trale, leggera per le ampie aperture, sotto un alto timpano sormontato da 

statue. Delimitata dall’avanzamento dei lati esterni, quasi torri angolari. La 
larga e lenta gradinata centrale, ornata da una bella balaustra in ferro bat-
tuto, scende al piccolo giardino all’italiana e, allineandosi al lungo viale di 
annose piante conduce idealmente, attraversando il vasto parco. alle antiche 
scuderie poste di fronte alla base della collina. Domenico del Giudice ci 
ricorda nelle sue “memorie” che nel 1766 il pittore Visconti di Milano stava 
dipingendo a fresco il salone di questa villa.

Villa dolce villa

Imponente costruzione del XVII secolo, Villa 
Paccagnella sorge sulla sommità di un verde colle che, 
posto a destra rispetto a quello dove si erge l’antico 
castello, domina dall’alto la città di Conegliano.

dove poter meglio seguire la condu-
zione delle varie proprietà agricole e 
per trascorrere nel periodo estivo alcu-
ni mesi di piacevole riposo. Una vera 
e propria reggia, usata fino a poco 
tempo fa per ricevimenti e appunta-
menti mondani: oggi è invece dive-
nuta una casa “di tutti i giorni”, am-
mette Adriano Paccagnella, attuale 
proprietario della villa e discendente 

Villa Paccagnella, splendida
ma “onerosa da mantenere”,
è un simbolo di Conegliano

Fatta costruire nel 1679 in base ad  
un progetto attribuito a Baldassare 
Longhena, sicuramente il maggior ar-
chitetto dell’età barocca in Venezia, 
creatore di splendide opere quali la 
Basilica della Salute, il Palazzo Pesaro, 
il Palazzo Rezzonico le procuratie in 
Piazza San Marco, Villa Paccagnella è 
stata per la nobile famiglia veneziana 
il punto di riferimento in terra ferma,  

via Sabotino, 30 - Vittorio Veneto
tel. 0438/500105 - fax 0438 509035

 info@dalvecchioserramenti.it

D a l  V e c c h i o 
S e r r a m e n t i

Serramenti in Legno

Usufruisci delle detrazioni 
fiscali del 65% per interventi 

per il risparmio energetico
www.dalvecchioserramenti.it

La facciata di 
Villa Paccagnella
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Alcune vedute 
esterne e interne 
di Villa
Paccagnella

A sinistra:
l’attuale
proprietario, 
Adriano
Paccagnella

della nobile famiglia. “E’ molto im-
pegnativa e onerosa – spiega – visto 
che ha assunto una destinazione mol-
to diversa da quella che aveva un 
tempo”. La struttura inoltre 
abbisogna di continue e 
importanti manuten-
zioni, che richiedono 
l’impiego di personale 
fisso che mantiene il 
decoro, la bellezza e la 
preziosità dell’abitazio-
ne. Se da un lato la stori-
cità e la tradizione di villa 
Paccagnella richiedono un grande 
sforzo, dall’altro – ammette lo stesso 

Paccagnella – quest’abitazione “dà 
grande soddisfazione, facendoti capire 
che hai tra le mani qualcosa di unico 

ed eccezionale”. Ci sono infatti 
molte persone che vengono 

anche da molto lontano 
per ammirarla: “Sono 
un esteta, e questa casa 
è molto bella” conclu-
de Paccagnella, rife-
rendosi non solo all’ar-

chitettura e alle stanze, 
ma anche al panorama 

offerto dalla posizione della 
struttura.

Purtroppo, affreschi, stucchi e chissà 

quant’altro andarono distrutti nella 
guerra del 1915-1918, periodo in cui 
questa splendida dimora dovette subi-
re le vandaliche angherie delle truppe 
tedesche. Prontamente restaurata dopo 
il periodo bellico, ritornò all’antico 
splendore, ed ospitò nel 1938 Sua 
Altezza Reale il duca Amedeo di 
Savoia Aosta con il suo stato mag-
giore durante le manovre divisionali.
A tutt’oggi Villa Paccagnella con i suoi 
arredi originali, le sue adiacenze e il 
suo parco secolare su cui si impongo-
no due giganteschi pini marittimi che 
ne incorniciano la bianca facciata è in 
ottime condizioni dì conservazione.

CENTRO MATERASSI
Via Isonzo, 152 - San Giacomo di Veglia - TV - Tel. 0438 501280

RITORNO ALLE TRADIZIONI DEL PASSATO
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Stefano, 
Paolo e 
Enrico 

Vendrame

Da quasi 50 anni Ceramiche Vendrame offre
un servizio di qualità, garantendo professionalità
e tradizione al servizio dei clienti.

Al primo posto? Il cliente

fatto sì che la ditta  fosse trasformata e 
ampliata in base a esigenze “moderne”.
Oggi la “Ceramiche Vendrame” offre 
un servizio a tutto tondo nella realiz-
zazione di pavimenti e rivestimenti 
per interni ed esterni, di caminetti e 
stufe, di box doccia e arredo bagno. 
L’azienda segue integralmente il proces-
so a partire dalla progettazione allo stu-

dio dei materiali per arrivare al prodotto 
finito.
Paolo, Enrico e Stefano scelgono solo 
le migliori marche per assicurare un la-
voro duraturo, affidabile ed esteticamen-
te ineccepibile. Dai rendering alla posa 
è l’attenzione per il dettaglio a guidare 
l’operato dell’azienda.
“Ceramiche Vendrame” può vantare 
anche un’area mostra di 400 metri 
quadri appena rinnovata dove sono 
esposti gli articoli disponibili all’instal-
lazione. Per quanto riguarda caminetti e 
stufe, viene seguita – oltre alla proget-
tazione e alla realizzazione delle canne 
fumarie – anche tutta la parte riguardan-
te le certificazioni e la sicurezza degli 
impianti.
Se da un lato si segue una continua 
ricerca di perfezionamento tecnico, 
dall’altra rimangono incrollabili i va-
lori che contraddistinguono l’azien-
da da quasi cinque decenni. Il cliente 
è infatti sempre al primo posto, con le 
sue esigenze e le sue richieste. Paolo, 
Enrico e Stefano hanno mantenuto il 
“calore” dell’azienda a conduzione fa-
migliare, senza dimenticare le radici e la 
tradizione. L’esperienza accumulata nel 
settore edilizio ha permesso all’azienda 
di imporsi nel territorio come punto di 
riferimento non solo per i privati ma an-
che per le aziende che sempre più spes-
so trovano nella famiglia Vendrame un 
partner sicuro e affidabile.

Paolo, Enrico e Stefano guidano 
un’azienda che offre un
servizio completo, all'insegna
di professionalità e ricerca

San Martino
di Colle Umberto (TV)
Via Verdi 30
Tel 0438 39749
vendramesnc@gmail.com

Ceramiche
Vendramei

La storia dell’azienda affonda le sue ra-
dici nel lontano 1969, quando Antonio, 
il nonno di Paolo, Enrico e Stefano - 
gli attuali titolari – fondò un’impresa di 
produzione di piastrelle in graniglia.
Mise in piedi la sua attività nella sede 
di Colle Umberto, dove si trova ancora 
oggi: nel tempo l’evoluzione, gli inve-
stimenti e lo sviluppo aziendale hanno 
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Acquistare o affittare? 
In centro o in periferia? 
Nuovo o “usato”? 
Questi sono solo 
alcuni dei dilemmi che 
affliggono chi si accinge 
a comperare una casa 
o semplicemente a 
trasferirsi.

Questioni che si fanno sempre più 
scottanti, vista anche la congiuntura 
economica. Ma qual è la situazione, 
ad oggi, del mercato immobiliare?
“Nel 2016 c’è stata una frenata anco-
ra peggiore rispetto al 2015 – spie-
ga Elena dell’agenzia immobiliare 
“Metroquadro” di Conegliano – Un 
anno di crisi in più ha assottigliato 

Cosa si vende, cosa si compra

ulteriormente i risparmi”. Un fattore, 
questo, che nel coneglianese ha fatto 
aumentare le richieste di affitto a 
discapito degli acquisti. Oggi, spiega 
Elena, è cambiato però anche l’atteg-
giamento dei proprietari che affittano 
i loro immobili: “Fanno più attenzione 
all’inquilino che scelgono, conside-
rando invece le garanzie che può offri-
re”. Gli affitti vanno per la maggiore, 
anche per la minore tassazione garan-
tita da alcune formule contrattuali, che 
aiutano a mantenere i prezzi più bassi.
Le vendite, invece, riguardano im-
mobili non più nuovi, anche da ri-
strutturare: “Si privilegiano le co-
struzioni della Conegliano degli anni 
‘80” spiega Elena, mentre le aree 
più appetibili rimangono quelle del-
la cosiddetta “prima periferia”, come 
Monticella e Campolongo. Il centro 
invece diventa una zona sempre meno 
interessante, visto che si tratta di ap-
partamenti e case più vecchie e spesso 
non ristrutturate nel tempo.

Questo tipo di trend di vendita è con-
fermato anche nel vittoriese: “Il 
mercato più florido lo hanno gli appar-
tamenti usati da ristrutturare” sostiene 
Collaltina, dell’agenzia immobiliare 
Bortolot di Vittorio Veneto. Il rappor-
to centro-periferia però in questo caso 
si inverte, visto che “la zona prediletta 
è quella dei condomini del centro, che 
risalgono agli anni ‘60 e ‘70”. La ten-
denza a comprare, spiega Collaltina, 
a Vittorio Veneto è rimasta, visto che 
i prezzi si sono allineati al mercato e 
non sono più così gonfi come nel pas-
sato. Gli anni peggiori sono stati quelli 
del 2012 e del 2013, mentre il 2016 
si è assestato sugli stessi numeri del 
2015. E’ cambiata però la tempistica 
che riguarda la compravendita: “pas-
sa molto più tempo tra la decisione di 
cambiare casa e l’effettivo acquisto 
dell’immobile” spiega Collaltina.
Una cosa da sottolineare è la tendenza 
che accomuna i giovani a Conegliano 
e Vittorio Veneto, ossia la ricerca 
dell’estetica: ricerca che spesso però 
risulta vana, visti i costi che comporta. 
“La seconda cosa che cercano è di 
avere poche spese condominiali” fan-
no sapere invece da “Metroquadro”.

Nell’immobiliare (in crisi) si pre-
ferisce l’usato da ristrutturare
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Qui sopra:
Alessandro Pavan, 

Luca Padovan, 
Andrea Zanette

responsabili
commerciali
di Vitanuova

A destra:
foto di 

gruppo di 
tutto lo staff 

Vitanuova

Vitanuova Previdenza e Protezione si propone come 
realtà attenta, giovane e all’avanguardia nel campo 
della previdenza, della protezione e della tutela del 
risparmio della persona e dell’azienda.

Per una Nuova Vita

do degli investimenti, Vitanuova offre 
una consulenza sempre aggiornata su ciò 
che il mercato propone e le migliori so-
luzioni di crescita per il proprio capitale. 
Il team di Vitanuava è cresciuto espo-
nenzialmente nel corso dell’anno passa-
to fino ad oggi, un ottimo esempio per 
il mondo dell’imprenditoria e dell’e-
conomia locali. Dal 2016, infatti, nel 
territorio regionale ed oltre l’azienda 
ha aperto ben 5 filiali: dal primo uf-
ficio di Conegliano nel gennaio 2016, 
si sono poi susseguite le aperture degli 
uffici di Sacile, di Valdobbiadene nell’a-
gosto 2016, di Padova nel novembre 
2016 e di Castelfranco Veneto, recente 

novità di gennaio 2017. Tale crescita, 
oltre che essere motivo di fierezza per 
i boker dell’azienda, è la testimonianza 
dell’affidabilità e della “resa ottimale” 
del lavoro di Vitanuova. L’apertura dei 
vari uffici sparsi nel territorio non è stata 
altro che la conseguenza di una domanda 
sempre maggiore da parte del cliente e di 
un numero sempre più ampio di perso-
nale specializzato formato dall’azienda: 
da tre broker partiti a Conegliano nel 
gennaio 2016, oggi nei cinque uffici 
lavorano 35 consulenti giovani, aggior-
nati e preparati.
Come accennato inizialmente, part-
ner principale di Vitanuova è il grup-
po Eurovita Assicurazioni, Sponsor 
Ufficiale degli Arbitri Italiani di Calcio e 
Sponsor Ufficiale di “Aspettando l’Adu-
nata” degli Alpini 2017, leader indiscus-
so nel campo assicurativo, anche pre-
miata recentemente agli “Bancassurance 
Awards 2016” come piattaforma più 
innovativa e più social, proprio grazie 
all’utilizzo degli strumenti e dei mezzi 
di comunicazione più attuali ed efficienti 
del momento.
L’utilizzo di software nuovi e dedicati è 
uno degli ingredienti della ricetta del suc-
cesso di Vitanuova che offre ottime solu-
zioni in un periodo storico delicato tanto 
come quello dei nostri giorni: oggi più che 
mai è importante dedicare un’attenzione 
ed uno sguardo in più alle opzioni di co-
pertura assicurativa in grado di tutelarci, 
come si rende sempre più fondamentale 
riuscire a pianificare nel modo più ade-
guato le strategie finanziarie e lavorative 
del proprio presente e del proprio futuro.

Un futuro sereno e garantito:
è quello che Vitanuova
progetta per i suoi clienti

Conegliano (TV)
Via Vital 98/B
Tel 0438.1810992
www.vitanuova.eu
info.conegliano@vitanuova.eu

Vitanuova
Previdenza e Protezionei

La ricerca di nuove opportunità e soluzio-
ni di integrazione alla propria pensione è 
un argomento attuale più che mai nelle 
nostre case: Vitanuova, con un team di 
broker specializzati, ricerca e offre le 
migliori formule di integrazione e di 
tutela del proprio reddito pensionisti-
co. Inoltre l’azienda - braccio destro di 
Eurovita Assicurazioni, azienda leader 
nel settore assicurativo - opera in altri 
due grandi ambiti del settore: nell’am-
bito delle coperture assicurative danni 
e vita e nell’ambito della gestione del 
proprio capitale con operazioni di pia-
nificazione e ottimizzazione dello stesso. 
Come una vera e propria finestra sul mon-
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Un Boss in casa

Ci sono persone che 
quando ti aprono la porta 
di casa, ti aprono il cuore. 
Paola Vacalebre
è una di queste. 

Entrando nella sua villetta in zona San 
Pietro e Paolo a Vittorio Veneto biso-
gna fare i conti con Boss. Una specie di 
maggiordomo. Non immaginatevi una 
vetusta figura in livrea. Visualizzate 

un Golden Retriver, di dieci anni, che 
ti scodinzola appresso. Finché non ti 
siedi. Boss, insieme ai criceti Trik e 
Trak, è uno degli inquilini a quattro 
zampe di casa Vacalebre.
“Le differenze di specie - precisa Paola 
- mi hanno creato non pochi traumi. 
Una volta il criceto Trik è uscito dalla 
sua gabbia. Boss l’ha agguantato e sta-
va per farne un bocconcino-sushi, se 
non fossi intervenuta. Ho tolto un Trik 
esangue dalla fauci del mio cane, gli 
ho praticato il massaggio cardiaco e la 
respirazione bocca-a-musetto (a volte 

Ritratto “impressionista” 
dell’abitazione di Paola 
Vacalebre, docente di Lettere, 
presidente dell’associazione 
vittoriese Perinciso. Donna, 
mamma, amica, collezionista...

GALLERIA AL CAVALLINO, 4 - int 3 - VITTORIO VENETO - Cell. 329 6344738 - amm.immobilirusso@gmail.com 

LO SAI CHE...
                    
Gli animali fanno parte del nucleo familiare per legge.
Recentemente il Codice Civile ha liberalizzato l’ingresso di animali domestici nei condomini 
che non ne possono più vietare nel loro Regolamento la presenza.
I cani che abbaiano durante le ore di riposo sono tra i problemi più diffusi.
Chi accusa e si rivolge ad un giudice, ha l’onere di dimostrare con prove rigorose che l’animale 
reca disturbo al riposo delle persone (Art. 659 del Codice Penale), o che si verificano immissioni 
superiori alla normale tollerabilità (Art. 844 del Codice Civile).
Di norma è difficile trovare un Giudice che faccia allontanare il cane dall’appartamento.

  ANIMALI

DETRAZIONE 
FISCALE DEL:

50% SU
TINTEGGIATURE 
ESTERNE
E FINO AL

65% SUL 
RISPARMIO
ENERGETICO 
(ES. CAPPOTTI)

Paola
Vacalebre

con Boss
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i corsi di Pronto Soccorso sono indi-
spensabili), e gli ho salvato la vita.”

Tu insegni lettere al liceo artistico, 
hai un figlio che vive in Germania e 
vivi da sola (animali a parte). E’ una 
scelta?
Sì. Sono felice della mia singletudine. 
E credo che continuerà finché non in-
contrerò una persona con cui condivi-
dere libertà, complicità e la possibilità 
di un rapporto alla pari.

Quanto è grande la tua casa?
Sono 90 metri quadri: ci sono un in-
gresso-salotto, una sala, una cucina, un 
bagno e uno studio. Una scala a chioc-
ciola porta a un sottotetto dove si in-
contrano atmosfere etniche e marina-
resche. Ho due terrazze, una in salotto 
e una in camera dove faccio colazione 
tra le foglie di un albero di fichi (dei 
vicini), una bouganville, una pianta 
di limoncina e menta. Il giardino è di 
uso personale di Boss, nonostante cer-
chi di difendere strenuamente fiori e 
piante dai suoi “funghi”, dai bisognini 
quotidiani e dai tunnel nascondi-ossa.
In una casa ricca di suppellettili e di 
arredi di pregio, hai un mobile o un 
oggetto a cui sei affezionata?
Non ho un oggetto preferito perché 
tutti fanno parte della mia vita: il più 
amato è l’inginocchiatoio secente-

sco dove pregava il beato fra Claudio 
Gasparotto.
Hai collezioni?
Eh sì: le uova di Fabergè, le scatoline 
russe dipinte a mano, le maschere afri-
cane che mi danno energia, soprattutto 
quella primigenia e con cui ogni tanto 
parlo… Bicchieri veneziani e alcuni 
vasi di Gallè, porcellane di Lladrò, 
Copenaghen, Meissen, cornici e tanti 
sassi a forma di cuore.
Armadi con gli scheletri?
Sì, quelli delle commesse... No, scher-
zo, ho tantissimi vestiti, pantaloni, 
maglie e poi scarpiere, cassetti con 
sciarpe e pashmine, bijoux. Borse e 
cinture…Ho una vasta collezione di 
abiti e accessori che risalgono agli 
anni ’80. Non ho buttato via niente, 
tutto ritorna! Ho uno stile tutto mio, 
non seguo la moda, indosso quello che 
mi fa sentire bene cercando gli abbina-
menti giusti.
Cosa ti piace della tua casa?
Amo i tappeti e le atmosfere etniche. 
Il caminetto acceso e il profumo del 
legno bruciato.
Posso svelare un piccolo segreto? Se 
tutto è perfetto e pulito è grazie al mio 
angelo custode, Simona, una splendi-
da (in tutti i sensi) ragazza rumena che 
ama casa mia come fosse sua. Ogni 
tanto si diverte a spostarmi gli oggetti 
creando soddisfatta nuove disposizio-
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ni. E la sorpresa è sempre un piacere.
La casa di di Paola Vacalebre ha il ca-
lore di una personalità unica. “La casa 
- ci rivela - non è il mio regno, ma uno 
spazio vitale. Gli oggetti che l’arreda-
no fanno parte del mio vissuto, delle 
atmosfere, delle sensazioni che ho 
provato. Il bello della mia casa è che 
io mi ci ritrovo.”
Ricca di quadri, suppellettili, elemen-
ti d’arredo di epoche e stili diversi, la 
casa di Paola Vacalebre è accogliente e 
imprevedibile. 
“Se la mia casa rivela qualcosa di me 
- puntualizza Paola Vacalebre - è l’a-
more per l’arte. Per il bello. Ho ere-
ditato questa passione da mia mamma 
Giuseppina Ferruzzi, laureata all’Ac-
cademia di Belle Arti di Firenze. Il 
fatto di essere figlia unica penso sia 
visibile in un interno senza contrasti, 
senza compromessi, per quanto varie-
gato.”
Aperta a tantissimi amici (spesso 
anche le riunioni dell’associazione 
Perinciso sono ambientate a casa di 

Paola), l’abitazione di questa “prof” 
social, che sembra ancora una ragazzi-
na, e che è stata amata da generazioni 
di studenti, è uno spazio libero. Dove 
chiunque ha un solo dovere: sentirsi a 
proprio agio.
“Credo che la felicità consista nel fare 
un passo alla volta, con leggerezza, 
verso il futuro - spiega Vacalebre -. E 
in questa casa ogni passo è dettato da 
una serenità acquisita.”
Cucini?
“Sì, per gli amici. Piatti particolari 
come il cous cous o i pizzoccheri. O 
le patatine fritte: non sono deliziose?”
E mentre cucina, o legge (molto) Paola 
Vacalebre ha sempre la radio accesa. 
Sintonizzata su Radio Virgin. 
“Sono - ammette - una cultrice appas-
sionata di rock e blues. A volte, mentre 
ascolto musica, mi scateno in balli so-
litari, che a Boss non piacciono parti-
colarmente. E’ lui che mi richiama alla 
realtà. O che mi fa andare a letto, alle 
dieci e trenta precise!”

Emanuela Da Ros

Via Camparnei, 21/A Orsago (TV)

T. 0438 992085 
 www.ecosandrecuperi.com
info@ecosandrecuperi.com

IDROTERMICA 
PICCIN

IMPIANTI DI:
Riscaldamento
Condizionamento
Idrico - sanitari
Solari e geotermici

Via Sansovino, 60
(angolo viale Cansiglio)
Vittorio Veneto - TV
info@idrotermicapiccin.itTel. 0438 940924

Scuoladitaglioemodellistacelestina

Via Caviglia,1 
San Giacomo di Veglia

347 2263870
celestina.casagr@gmail.com

CORSI INDIVIDUALI DI TAGLIO E CONFEZIONE
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Piano casa: fino a fine 2018

Senato: via libera
al Milleproroghe

via Meucci, 42 - Vittorio Veneto  (TV) tel./fax 0438/57832
www.falegnameriacarrer.it

Arredi in legno per spAzi AperTi

Con la finanziaria puoi usufruire delle detrazioni 
fiscali del 65% se sostituisci le vecchie finestre con 

altre certificate. Approfittane subito.

Permasteelisa

via cal de 

falegnameria
CARRER

San Giacomo
di Veglia

via piemonte

 
SIAMO 
IN ZONA 
INDUSTRIALE
A VITTORIO VENETO

Ristema

via Meucci

via Mattei
via Meucci

Il Consiglio Regionale del Veneto ha approvato lo scorso dicembre la pro-
roga del Piano casa al 31 dicembre 2018. La decisione è stata presa con 
largo anticipo, dato che la scadenza era prevista per il 10 maggio 2017. Con 
l’occasione il Consiglio Regionale ha anche chiarito che è consentita la 
deroga alle distanze minime contenute nei regolamenti edilizi comunali, 
ma non a quelle previste dalle norme statali. Il chiarimento si è reso ne-
cessario per l’alto numero dei contenziosi sorti nell’ultimo periodo. 

I Comuni potranno continuare a desti-
nare alle manutenzioni ordinarie i pro-
venti dei titoli abilitativi e delle multe 
per gli abusi edilizi. Lo prevede il di-
segno di legge “Milleproroghe”, che a 
metà febbraio ha ottenuto il via libe-
ra del Senato con 153 voti favorevo-
li e 99 contrari, e passa ora all’esame 
della Camera. Tra gli altri contenuti 
ricordiamo la proroga degli incentivi 
per l’acquisto di case ad alta efficienza 
energetica e lo slittamento dei termini 
per l’adeguamento alle norme antin-
cendio e all’obbligo di installazione 
delle termovalvole.

Proventi dei titoli abilitativi
Fino alla fine del 2019 si potranno uti-
lizzare i proventi dei titoli abilitativi e 
delle sanzioni previste dal testo Unico 
dell’edilizia (Dpr 380/2001) per le 
spese di manutenzione ordinaria delle 
strade e del verde, nonché per le spese 
di progettazione delle opere pubbli-
che. Senza la proroga, dal 1° gennaio 
2018 i proventi sarebbero stati desti-
nati a progetti di rigenerazione urbana, 
eliminazione degli abusi edilizi e ma-
nutenzione ordinaria e straordinaria 
delle opere di urbanizzazione primaria 
e secondaria.

Acquisto di case
in classe energetica A e B
L’acquisto di case, nuove o ristruttu-
rate, in classe energetica A o B, diret-

tamente dalle imprese di costruzione, 
per tutto il 2017 continuerà ad essere 
incentivato con una detrazione Irpef 
pari al 50% dell’Iva pagata. La misura 
è stata introdotta dalla Legge di stabi-
lità per il 2016 (Legge 208/2015) ed è 
scaduta il 31 dicembre 2016. 

Impianti termici e fonti rinnovabili
Gli impianti termici degli edifici re-
alizzati o ristrutturati in base a titoli 
abilitativi presentati nel 2017 potranno 
continuare a coprire almeno il 35% dei 
consumi con fonti rinnovabili. Dal 1° 
gennaio 2018 si passerà al 50%.

Edilizia scolastica
Slitta al 31 dicembre 2017 il termine 
entro cui i Comuni devono affidare i 
lavori di ristrutturazione delle scuole 
per non perdere le risorse assegna-
te (150 milioni di euro stanziati dal 
Decreto “del Fare” - DL69/2013 con-
vertito nella Legge 98/2013).

Norme antincendio
Gli edifici scolastici e i locali adibi-
ti a scuola e ad asilo nido dovranno 
adeguarsi alla normativa antincendio 
entro il 31 dicembre 2017. Si pensa-
va che non ci sarebbero state ulteriori 
proroghe dato che a maggio 2016 è 
entrato in vigore il decreto per l’ade-
guamento antincendio degli edifici 
scolastici, che prevedeva scadenze e 
interventi differenziati in base all’età 
delle scuole.

Termovalvole
È stato rinviato al 30 giugno 2017 il 
termine entro il quale installare siste-
mi di termoregolazione e contabiliz-
zazione del calore nei condomìni con 
impianti centralizzati.

Ora passa alla 
Camera.
Ecco i nodi
principali
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Da oltre 30anni 
Ecoprojects è attenta 
all’equilibrio tra uomo 
e ambiente, un tema che 
l’azienda ha proposto 
attraverso conferenze, 
convegni, manifestazioni e 
fiere a tema, facendo della 
sostenibilità ambientale e 
dell’agricoltura biologica 
e biodinamica il cardine 
della propria attività.

La convinzione che guida Ecoprojects 
è che la nostra salute sia collegata 
alla salute dell’ambiente che ci cir-
conda, e proprio per questo l’azien-
da è arrivata a materializzare le sue 
esperienze con l’apertura di uno show 
room fatto esclusivamente di prodotti 
sostenibili per l’ambiente e la persona. 
Ecoprojects offre prodotti e tecno-
logie all’avanguardia per tutelare la 
natura, come il catering biocompo-
stabile per eventi, sagre, mense scola-
stiche e aziendali, che permette il 
riciclo con l’umido (ritornando hu-
mus), il trattamento dell’acqua po-
tabile per problemi di calcare con 
l’impianto elettrofisico “Gaus”, l’ul-
trafiltrazione per togliere inquinanti 
come il cloro e i suoi derivati come 
pesticidi ed erbicidi. Ma non è tutto: 
tra i prodotti proposti per l’alimenta-
zione ci sono lo ionizzatore alcalino 

Parola d’ordine: sostenibile

(per trovare un equilibrio acido-basi-
co), l’estrattore di frutta e verdu-
ra per avere il succo con tutti i suoi 
componenti vitali e l’estrattore di olio 
di semi, una novità per avere sempre 
l’olio di semi fresco con spremitura a 
freddo, un metodo naturare per benefi-
ciare delle qualità dei semi oleosi.
La gamma dell’offerta si completa 
con pannelli a raggi infrarossi per un 
caldo più naturale e risolvere i proble-
mi di umidità, una linea completa di 
detergenti biologici per la casa, di 
prodotti per l’igiene della persona e 
carta riciclata (carta igienica, salviette, 
tovaglioli, asciugamani), di vernici e 

di oli protettivi per legno, provenienti 
da resine e oli naturali. I prodotti sono 
proposti all’ingrosso per negozi bio, 
erboristerie, articoli per la casa, risto-
razioni e al dettaglio. 
“Ci viene naturale” è lo slogan di 
Ecoprojects, che si prende cura della 
persona, della salute e dell’ambiente, 
suggerendo un’alternativa sostenibi-
le ai materiali che vengono utilizzati 
ogni giorno.

Lo show room Ecoprojects è aperto 
il martedì (15.30 – 19), mercoledì (9 
– 12), giovedì (9-12)venerdì (15.30 – 
19) e sabato (9-12 e 15.30 – 19).

Vittorio Veneto (TV)
Via Cavour, 87
Tel 345.0455279
www.ecoprojects.it
info@ecoprojects.it

Ecoprojectsi

Ecoprojects:
eco-risposte per 
ogni necessità

Sopra:
Un momento
della recente
inaugurazione
dello show room

Sotto:
Due vedute
dello  show room
di Ecoprojects
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Moreno Tardivo, una garanzia
per la potatura degli alberi

La “Moreno Tardivo Treestyle” è 
infatti nata nel 2011: l’azienda di fa-
miglia non gli forniva lo spazio neces-
sario per crescere, così il giovane ha 
deciso di avviare una propria attività, 
rimanendo nello stesso settore, quello 
delle potature ed abbattimento di albe-
ri.
Ad oggi l’organico dell’azienda è 
di quasi 15 persone e dispone di at-
trezzature all’avanguardia tra le qua-
li 3 piattaforme aeree, 2 escavatori, 
vari camion e autotreni con gru per 

il trasporto del legname, trattori, fur-
goni ed auto per poter coprire l’intero 
Triveneto.
L’azienda offre un servizio a 360 
gradi, che comprende potatura ed 
abbattimento di alberi ad alto fusto, 
rimozione della processionaria, recu-
pero e asporto delle ramaglie, trivella-
zione e fresatura delle ceppaie.
La completa dotazione di macchinari 
e la formazione del personale consen-
te di lavorare anche in spazi ristretti o 
dove altri non riescono ad operare. A 

testimoniare la completezza e la lun-
gimiranza imprenditoriale di Tardivo 
c’è però anche un altro servizio offerto 
dall’impresa ovvero quello della rac-
colta del materiale boschivo da con-
segnare agli impianti che utilizzano la 
biomassa a scopi energetici.
Tutto ha avuto inizio con un mini-
finanziamento da parte di un istituto 
di credito della zona di poche migliaia 
di euro e dal primo piccolo intervento, 
la potatura di una siepe che fece en-
trare nelle casse dell’azienda i primi 
cinquanta euro. Ad oggi Moreno può 
guardare con orgoglio alla crescita 
della sua realtà, che ha tra i propri 
clienti privati, aziende e pubbliche 
amministrazioni, senza dimenticare 
che nei mesi invernali assume spes-
so incarichi in villaggi e campeggi in 
zone di mare per preparare la nuova 
stagione estiva.
La ricetta di questo successo, oltre 
al grande impegno profuso, prevede 
l’attenzione a tutti i dettagli, anche a 
quelli che potrebbero sembrare più 
trascurabili, come l’immagine. La vi-
sibilità sul territorio ha infatti un gran-
de ruolo per Moreno, lo dimostrano 
sia le grafiche che ricoprono i propri 
mezzi (come non nominare la Fiat 500 
decorata con rami e foglie), sia i gran-
di investimenti dal punto di vista eco-
nomico legati alla pubblicità e al mar-
keting che l’azienda fa costantemente.

In sei anni l'azienda è cresciuta
a ritmi esponenziali

Gaiarine (TV)
Via San Liberale, 23
Cell 349.1685362
Tel 0434.758655
www.morenotardivo.com

Moreno Tardivo
TreeStylei

Moreno Tardivo rappresenta, nel nostro territorio, 
l’esempio di un giovane imprenditore che
con tenacia e impegno è riuscito, in poco tempo,
a creare un’azienda partendo da zero.

Mezzi della 
Moreno Tardivo 

TreeStyle
all'opera

Sotto:
Moreno Tardivo 

con la nuova Fiat 
500 customizzata

A destra:
panoramica dei 
mezzi aziendali


